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IDATI PRELIMINARI DEL PRIMO SEMESTRE

iVision sale grazie alle acquisizioni
easpettal’effettodegli occhialilsee

I ricavi di gruppo crescono del 35,8% a 7,2 milioni, il margine operativo lordo del 40% a 1,4 milioni

UDINE

Una crescita dei ricavi a li-
vello di gruppo del 35,8%, a
7,2 milioni di euro, anche
per effetto delle acquisizio-
ni effettuate, e un aumento
del margine operativo lor-
do (ebitda) del 40%, a 1,4
milioni di euro. Sono questi
alcuni dei dati preliminari
del primo semestre 2025,
confrontati con quello dello
stesso periodo di unanno fa,
approvati ieri dal consiglio
di amministrazione di iVi-
sion Tech, azienda di Marti-
gnacco attiva nella progetta-
zione e produzione di oc-
chiali.

Inunmercato segnato dal
rallentamento del settore
dei prodotti di lusso, dove
anchel’occhialeria hainizia-
toasubire unatlessione,iVi-
sionafferma di essereriusci-
ta a muoversi in controten-
denza «consolidandola pro-
pria posizione attraverso ri-
sultati solidi e strategie mi-
rate che rispondono effica-
cemente alle sfide del mo-
mento». Nella seconda par-

tedell’anno un ulteriore raf-
forzamento dovrebbe arri-
vare grazie al lancio sul mer-
catodei nuoviocchialidedi-
cati alle persone non ven-
denti, chiamati Isee, cheela-
borano le informazioni sul-
laposizionedegli oggetti cir-
costanti ele traduconoinse-
gnaliacustici.

«Nel primo semestre il
Gruppo ha registrato buoni

Illancio delle
montature per non
vedentiincide
sull'indebitamento

risultati, in linea con le pre-
visioni di crescita, nonostan-
te il contesto di mercato in
contrazione e le persistenti
difficolta legate al quadro
macroeconomico e alle ten-
sionisui mercatiinternazio-
nali. Questo andamento
confermala capacita delno-
stro modello di business di
mantenere solidita e conti-
nuita anche in condizioni
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UnmacchinariodiiVision Tech

avverse. Le acquisizioni con-
cluse continuano a genera-
re effetti positivi, consenten-
do I'integrazione di compe-
tenze, risorse e sinergie ope-
rative che rafforzano leffi-

cienza ela competitivita del
gruppo. In un contesto com-
plesso, la nostra strategia di
svilupposi & dimostrata coe-
rente eresilientey, hadichia-
rato Stefano Fulchir, ammi-

L'ad Stefano Fulchir

nistratore delegato di iVi-
sion Tech, secondo il quale
il lancio degli occhiali Isee
«rappresenta un passaggio
chiave per rafforzare la no-
stra offerta e intercettare

nuove opportunita di merca-
to».

Per quel cheriguarda i ri-
sultati preliminari, iVision
rende noto che I'indebita-
mento finanziario netto, pa-
ria 9,7 milioni di euro al 30
giugno, risulta in aumento
rispetto agli 8,3 milioni alla
fine dell’esercizio 2024.
«Questo incremento € prin-
cipalmente riconducibile
agli investimenti sostenuti
dalla capogruppo per sup-
portareillancio commercia-
ledell’occhialeIsee. Hainol-
tre inciso, seppur in misura
minore, unariduzionedel ri-
corsoallostrumento del fac-
toring pro-soluto, scelta ef-
fettuata nell’ottica di conte-
nere i costi finanziari com-
plessivi», spiega la nota del-
la societa, aggiungendo che
«un’ulteriore componente
dell’incremento dell'indebi-
tamento e legata all’aumen-
to del magazzino, connesso
alla crescita della produzio-
ne di occhiali amarchio pro-
prio, asupportodella strate-
gia di rafforzamento dell’i-
dentita del brand e della pe-
netrazionecommerciale».

Alivello individuale, iVi-
sion Tech ha registrato nel
semestre ricavi complessivi
paria4,7milioni, conunlie-
veincrementodello0,1%ri-
spetto allo stesso periodo
dell'anno precedente. La
quota restante dei ricavi,
realizzata dalle altre societa
del gruppo, & suddivisa nei
500 mila euro di iVision Te-
ch France, nei 600 mila di
Ivilens Euro e negli 1,8 mi-
lioni di Teknoema. —
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