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L'INTERVISTA: iVision Tech lavora su altri contratti per Sharbie, mercato smart
glasses in forte crescita

MILANO (MF-NW)--iVision Tech, societa attiva nella progettazione e produzione di montature di occhiali, specializzata in soluzioni
tecnologiche e digitali per smart glasses per uso privato, professionale e industriale, € al lavoro per ottenere altri contratti per la
neoacquisita Sharbie. Prosegue nel frattempo la fase di forte sviluppo del mercato degli smart glasses, con il gruppo che procede in linea
alle attese e alle previsioni degli analisti, mentre sono escluse al momento altre operazioni di acquisizione. E' quanto spiegato a MF
Newswires da Stefano Fulchir, Ceo di iVision Tech, intervistato dopo la recente acquisizione di Sharbie. D: Come mai avete deciso di
comprare Sharbie? R: "L'acquisizione di Sharbie nasce da un percorso iniziato circa un anno fa, quando abbiamo iniziato a collaborare e ci
siamo resi conto che tra le nostre attivita esistevano numerose sinergie. Da una parte iVision Tech sviluppa I'hardware degli smart
glasses, dall'altra Sharbie possiede competenze consolidate nello sviluppo di software, nei servizi di help desk e nella gestione di flotte
aziendali. Loccasione di lavorare insieme su un progetto per un cliente comune ci ha permesso di verificare concretamente quanto queste
competenze fossero complementari. Da qui € maturata la decisione di trasformare quella che inizialmente era una semplice partnership
in un'operazione di acquisizione. L'obiettivo & creare un'offerta integrata che unisca hardware e software e che si rivolga principalmente
alle applicazioni professionali degli smart glasses, un segmento nel quale crediamo ci siano importanti opportunita di crescita". D: Sharbie
ha appena ottenuto un contratto da 3,24 milioni. Di cosa si tratta? R: "Lopportunita € nata grazie a un cliente di DEC Elettronica del
Gruppo iVsion Tech: nello specifico I'azienda Ailux, societa che sviluppa sistemi di comunicazione e automazioni nel campo energetico,
per la quale produciamo delle schede elettroniche. Sharbie fornira un servizio di Help Desk tecnico specialistico a supporto degli
installatori nelle attivita di configurazione, installazione, collaudo e validazione finale dei dispositivi. Per noi segna un vero cambio di
passo verso lo sviluppo di applicazioni professionali dedicate agli smart glasses". D: State lavorando per altri nuovi contratti per Sharbie?
R: "Si, stiamo gia lavorando in questa direzione. Lintegrazione di Sharbie all'interno del Gruppo ci consente oggi di presentare ai clienti
un'offerta molto piti completa, mettendo insieme gli smart glasses sviluppati da iVision Tech e le applicazioni software verticali realizzate
da Sharbie. Abbiamo gia iniziato a proporre queste soluzioni sia ai clienti storici di Sharbie sia a quelli di iVision Tech, con l'obiettivo di
sviluppare nuovi progetti personalizzati in funzione delle esigenze di ciascun cliente. Il contratto recentemente acquisito rappresenta
quindi solo il primo passo di un percorso che intendiamo sviluppare ulteriormente". D: Come sta andando il mercato degli smart glasses?
R: "Riteniamo che il mercato degli smart glasses sia in una fase di forte sviluppo. A differenza dell'occhialeria tradizionale, che € ormai un
mercato maturo, gli smart glasses rappresentano una categoria ancora giovane ma con prospettive di crescita molto interessanti. La
continua miniaturizzazione dell'elettronica consente oggi di realizzare dispositivi sempre piu eleganti e funzionali, mentre l'ingresso di
grandi operatori internazionali conferma il potenziale del settore. Pensiamo che l'evoluzione degli smart glasses seguira un percorso
simile a quello gia visto con gli smartwatch: inizialmente un prodotto di nicchia, destinato progressivamente a diventare uno strumento di
utilizzo quotidiano. Per questo abbiamo scelto di distinguerci puntando non solo sul mercato consumer, ma soprattutto su applicazioni
professionali e dispositivi altamente specializzati, come gli iSee per persone non vedenti. Le stime di mercato indicano inoltre tassi di
crescita molto sostenuti nei prossimi anni". D: Come stanno andando le vendite delle collezioni Henry Jullien dopo il successo mediatico
legato al Presidente Macron? R: "Lattenzione mediatica generata dalle recenti apparizioni pubbliche del Presidente Macron che
indossava un nostro storico modello, il Pacific 01, continua ad avere effetti molto positivi. Abbiamo superato la soglia dei mille occhiali
venduti e I'e-commerce sta registrando performance decisamente superiori rispetto al passato. Negli ultimi giorni abbiamo osservato una
nuova accelerazione della domanda proprio in seguito alle piu recenti uscite pubbliche del Presidente, tanto che abbiamo dovuto
allungare i tempi di consegna fino alla fine di luglio. Leffetto non riguarda soltanto il modello indossato da Macron, ma sta contribuendo a
dare maggiore visibilita all'intera collezione Henry Jullien, con risultati particolarmente positivi nei mercati francese, tedesco e
statunitense. E importante sottolineare che Henry Jullien continua a rappresentare un contributo positivo al business del Gruppo, pur
rimanendo il comparto elettronico il principale motore della crescita". D: Quando si concludera il processo di brevettabilita di iSee negli
Usa e quali sono le vostre aspettative per il mercato statunitense? R: "Il percorso di brevettazione negli Stati Uniti dovrebbe concludersi
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nel corso del prossimo anno. Per noi ottenere la tutela brevettuale sul mercato americano € particolarmente importante perché
rappresenta uno dei mercati piu rilevanti per questo tipo di tecnologie e consente di proteggere una soluzione che riteniamo unica nel
suo genere. iSee nasce infatti come dispositivo dedicato alle persone non vedenti e costituisce un importante esempio della nostra
capacita di innovazione. Pur trattandosi di un prodotto destinato a un mercato di nicchia e non di un driver determinante dei ricavi del
Gruppo, rappresenta un elemento distintivo sotto il profilo tecnologico e reputazionale, dimostrando le competenze di iVision Tech nello
sviluppo di soluzioni ad alto contenuto innovativo". D: Come sta andando il 2026? R: "Pur non potendo anticipare dati economico-
finanziari prima della pubblicazione della relazione semestrale, possiamo dire di essere soddisfatti dell'andamento del primo semestre
dell'anno. | primi mesi del 2026 erano stati affrontati con una certa prudenza a causa del contesto di mercato, ma oggi possiamo
affermare di essere in linea con le aspettative e con le previsioni formulate dagli analisti. Il contributo principale continua ad arrivare dal
business dell'elettronica, che sta registrando un andamento molto positivo, mentre Henry Jullien beneficia dell'effetto mediatico legato al
Presidente Macron. In un mercato dell'occhialeria complessivamente poco brillante, riteniamo quindi che i risultati ottenuti finora siano
particolarmente incoraggianti". D: Dopo Sharbie valutate altre operazioni di acquisizione? R: "Al momento non abbiamo altre operazioni
di acquisizione in fase di definizione. Sharbie & stata un'opportunita nata in modo naturale dall'evoluzione di una collaborazione
industriale che nel tempo ha dimostrato di poter creare valore per entrambe le realta. Continueremo comunque a monitorare il mercato
con attenzione e a valutare eventuali opportunita che possano generare sinergie industriali e rafforzare ulteriormente il posizionamento
del Gruppo, mantenendo un approccio selettivo e orientato alla creazione di valore nel lungo periodo". fus marco.fusi@mfnewswires.it
(fine) MF NEWSWIRES (redazione@mfnewswires.it)
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